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Baumann & Cie, Banquiers, Ihr Partner fiir neue Perspektiven

Im Zeitalter der Digi ung und
der h den A isierung
nimmt der personliche und individuel-
le Kontakt zwischen Bank und Kunde
laufend ab. Baumann & Cie folgt die-
sem Trend ganz bewusst nicht. Als Ver-
trauenspartner ihrer Kunden in allen
Leb bschnitten erkennt

& Cie die Chancen dieser Entwicklung
und berit ihre Kunden umfassend und
personlich.

Mit dem Wissenshaus Baumann werden die
Kunden persdnlich und individuell in allen fi-
nanziellen Angelegenheiten iiber Generationen
begleitet. Als verldsslicher und kompetenter
Sparringspartner werden die entscheidenden
Fragen gestellt, um die personlichen Bediirf-
nisse und Erwartungen der Kunden zu verste-
hen und daraus eine gesamtheitiiche Strate-
gie zu formulieren. Deshalb bietet Baumann
& Cie als Erganzung zu ihrem Kerngeschaft —
der Vermdgensverwaltung und Anlageberatung
— auch folgende Dienstleistungen an: Finanz-
und Vorsorgeplanung, Erbschafts-, Nachfolge-
und Steuerberatungen. Durch diese umfassen-
den Dienstleistungen erleichtert Baumann & Cie
ihrenKunden das Leben und steht ihnen auf dem
Weg zur finanziellen Unabhangigkeit zur Seite.
Mit unternehmerischem Denken und héchster
Sorgfalt werden die konkreten Ziele und Mass-
nahmen umgesetzt. Dabei werden alle notwen-
digen Vorkehrungen gemeinsam mit dem Kun-
den getroffen, um das Kundenportfolio in eine
gesicherte Zukunft zu steuern.

Von Unternehmern fiir Unternehmer
«Meine Unternehmung ist meine Altersvorsor-
ge.» Immer wieder hort man diese Aussage
von Firmeninhabern. Als teilhabergefiihrtes KMU
kann Baumann & Cie diese Aussage nachvoll-
ziehen. Doch was ist, wenn zum Beispiel der er-
wartete Verkaufspreis am Markt nicht realisiert
werden kann oder kein Unternehmensnach-
folger gefunden wird? Wurde in diesem Kon-

Banl? Oder Partner in
allen Vermogensfragen?

Individuell. Unkonventionell.

text die eigene Altersvorsorge vernachlassigt, so
kann dies zu finanziellen Schwierigkeiten fiir den
dritten Lebensabschnitt des Unternehmers fiih-
ren. Mit einer guten privaten Altersvorsorge hin-
gegen kann ein grosserer Handlungsspielraum
fiir die Ubergabe der eigenen Unternehmung
geschaffen werden. Sie als Unternehmer kon-
nen mit der richtigen Pensionskassen-Lésung
Ihre Vorsorgesituation entscheidend beeinflus-
sen. Auch fiir Arbeitnehmer werden Sie durch
eine gute Vorsorgelosung am Arbeitsmarkt an
Attraktivitdt gewinnen.

BAUMANN & CIE
BANQUIERS

Obwohl die Altersvorsorge seit Jahren die gross-
te Sorge der Schweizerinnen und Schweizer
ist, werden die notwendigen Massnahmen oft
2u spét eingeleitet. Im Vordergrund steht, die
Vorsorge in die Gesamtsituation der Unterneh-
mer einzubetten, da die Optimierung der Al-
tersvorsorge individuell ist. Die Mdglichkeiten
reichen vom privaten Sparen, (ber zusétzliche
Einkéufe in die Pensionskasse bis hin zur Erho-
hung der Sparbeitrage durch den Unternehmer.
Neben den daraus entstehenden Steuererspar-
nissen ist auch die Wahl der Anlagestrategie flir

das Ersparte von grosser Bedeutung. Denn an-
hand dieser kann langfristig das Vermégen ge-
schiitzt und die finanzielle Unabhdngigkeit er-
reicht werden

Investieren wie Privatbanquiers
Baumann & Cie setzt in ihrer Anlagephiloso-
phie bewusst den Fokus auf die Identifizierung
der wesentlichen strukturellen Trends und der
sich daraus ergebenden Investitionsmdglich-
keiten. Es sind Trends, welche unvorhersehba-
re Ereignisse wie eine Pandemie (iberdauern

und auch nach einer Riickkehr zu einem Le-
ben ohne Abstandsregeln und Gesichtsmas-
ken unsere Wirtschaft und Gesellschaft pragen
werden. Mit diesem Ansatz lassen sich nach-
haltige Wachstumsfelder identifizieren und im
Endeffekt langfristig positive Renditen erzielen.
Fir die Titelauswahl innerhalb der entsprechen-
denWachstumsfelder orientiert sich Baumann &
Cie an ihren bewahrten Baumann Werten. Das
wichtigste Kriterium innerhalb der Baumann
Werte ist die Exzellenz. Als exzellent gelten da-
bei Unternehmen, welche (iber eine dominante
Marktstellung, hohe Eintrittsbarrieren, gesunde
Finanzen und ein nachhaltiges Geschaftsmodell
verfliigen. Diese Unternehmen erwirtschaften
Kapitalrenditen, welche tiber den Kapitalkosten
liegen, schaffen damit Aktionarsmehrwert und
sind in der Konsequenz langfristig erfolgreich.
Zu guter Letzt ist es fiir Baumann & Cie selbst-
verstandlich, dass den Kunden nur jene Anlagen
empfohlen werden, in die Baumann & Cie auch
selber mit Uberzeugung investiert.

Daniel Burkhardt, Teilhaber
bei Baumann & Cie, Banquiers.
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Telefon: +41 61 279 41 41
E-Mail: info@baumann-banquiers.ch
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ENERGIEPAKET - Das Energiepaket unterstiitzt die Beratungen von «erneuerbar heizen». Sie informieren
Wohneigentiimerinnen und -eigentimer mit fossilen Heizungen tiber das Heizen mit erneuerbaren Energien.

Das Programm «erneuerbar heizen» kommt gut an

Das Programm «erneuerbar heizen»
erfreut sich im Kanton Basel-Land-
schaft einer hohen Beliebtheit. Seit
rund einem Jahr unterstiitzt das
Baselbieter Energiepaket die soge-
nannten Impulsberatungen. Mit den
Beratungen werden die kantonalen
Wohneigentiimerinnen und -eigen-
tiimer mit fossilen Heizungen iiber
die Chancen und Anforderungen
von Heizungen mit erneuerbaren
Energien informiert.

In den Gesprachen wird so etwa
aufgezeigt, wie bei einer Umstellung
auf erneuerbare Energietrager vor-
zugehen ist, und wie viele CO,-Emis-
sionen eingespart werden konnen.
Die Beratungsgesprache sind in der
Regel kostenlos.

Gemadss dem Energieexperten
Stefan Haas, Teamleiter Gebdude-
energie bei der IWF AG, ist die Be-
anspruchung einer Impulsberatung
absolut zu empfehlen. So konne ein
Heizungswechsel die Hauseigentii-
merinnen und -eigentiimer durchaus
vor Herausforderungen stellen. Ent-
sprechend seien fossile Heizungen
in der Vergangenheit in aller Regel
1:1 ersetzt worden.

Beratung schafft Transparenz

«Eine Impulsberatung sowie die
genaue Definition der ndchsten
Schritte kann Sicherheit und Trans-
parenz schaffen», sagt Haas. Eine
Impulsberatung biete so den neut-
ralen Vergleich der unterschied-
lichen Heizsysteme. «lm Rahmen der
Beratung werden die technische
Machbarkeit vor Ort gepriift und die
Kosten der verschiedenen Heiz-

systeme dargelegt», so Stefan Haas
weiter.

Unk liziert und k

Die Impulsberatung «erneuerbar hei-
zen» wird vom Baselbieter Energie-
paket mit 350 Franken unterstiitzt,
was in der Regel die gesamten Kos-
ten abdeckt. Alleine im Jahr 2020
wurden im Baselbiet rund 250
Impulsberatungen durchgefiihrt. Da-
fiir, dass das Programm erst 2020
lanciert wurde, ist dieser Wert aus-
serst erfreulich. Es besteht jedoch
noch Luft nach oben.

Im Baselbiet sind aktuell noch
rund 48000 fossile Heizungen in
Betrieb und 27000 davon miissen
altersbedingt in den kommenden
Jahren ersetzt werden.

Eine friihzeitige Impulsberatung
vor Ort kann dazu beitragen, dass
diese bei einem allfalligen Ersatz —
wenn moglich - durch Heizungen
ersetzt werden, die mit erneuerbaren
Energien betrieben werden.

Warmepumpen auf Vormarsch

Dank dem neuen Baselbieter
Energiepaket wird der Ersatz von
fossilen Heizungen mit stark erhoh-
ten Forderbeitragen unterstiitzt. Neu
wurde zudem auch die Forderung
von Luft/Wasser-Warmepumpen
beim Ersatz einer fossilen Heizung
in das Programm aufgenommen.
Bislang wurden Luft/Wasser-War-
mepumpen nur unterstiitzt, wenn
sie Elektroheizungen ersetzten.
Dank dieser neuen Forderung konn-
ten im Vorjahr 649 Warmepumpen
realisiert werden. Simon Dalhduser

aufgenommen.
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Die Férderung von Luft/Wasser-Wdrmepumpen beim Ersatz einer
fossilen Heizung wurde in das Programm «erneuerbar heizen»

Bild: Archiv

Grosswarmeverbund Liestal

kommt voran

Die EBL (Genossenschaft Elektra Baselland)
investiert insgesamt 72 Millionen Franken, um
in Liestal alle sieben Warmeverbiinde zu einem
effizienteren und nachhaltigeren Grosswarme-
verbund zusammenzuschliessen. Die erste Bau-
etappe, die Erneuerung der bestehenden Heiz-
zentrale «Fernwarme Liestal», hat mit der An-
lieferung der neuen Holzheizkessel im vergan-
genen 6. Mirz einen wichtigen Meilenstein
erreicht. Zudem seien bereits 50 Prozent der
neuen Leitungen zum Anschluss der Warme-
verbiinde Burg, Brunnmatt und Hallenbad ver-
legt, teilt das Unternehmen mit. ra

GASAG unter neuer Fiithrung

Lukas Kiing von Primeo Energie hat Cédric
Christmann als Verwaltungsratsprasident der
Erdgas AG Laufental-Thierstein (GASAG) ab-
gelost. Kiing wurde an der Generalversamm-
lung der GASAG vom vergangenen 16. Marz
gewadhlt. Der ebenfalls aus dem Verwaltungsrat
zuriickgetretene Simon Croll wurde durch
Cédric Jeanbourquin aus Laufen ersetzt. Auch
bei der Geschaftsfiihrung hat es einen Wechsel
gegeben: Linde Meneghin ersetzt Thomas
Walchli. ra

Primeo Energie schliesst
2020 mit solidem Ergebnis ab

Die Primeo Energie in Miinchenstein ist 2020
«weiter gewachsen und hat in einem herausfor-
dernden Umfeld ein solides Ergebnis erzielt»,
wie Primeo mitteilt. Trotz der Covid-19-Pande-
mie und Sondereinfliissen fillt der Reingewinn
mit 27 Millionen Franken im Bereich des Vor-
jahres (28 Mio. Fr.) aus. Der Gruppenumsatz ist
2020 um 20 Prozent auf 834 Millionen Franken
gestiegen. Sondereinfliisse haben zu einem tie-
feren Betriebsergebnis (EBIT) von 52 (Vorjahr:
62) Millionen Franken gefiihrt. Der Eigenkapital-
anteil bleibt bei robusten 57 Prozent. ra



